Domaine des Herbauges.
Un GIE pour doper 'export

o VITICULTURE Avec un associé saumurois, le Domaine des Herbauges a Bouaye vient
de constituer un GIE afin de développer ses ventes au grand export.

/. latete du Domaine des
/. Herbauges, Jérome
. =  Choblet poursuit sa

© Ulstratégie de développe-
ment a Uexport. Le viticulteur
de Bouaye vient ainsi de s'asso-
cier avec le Saumurois Arnaud

Lambert (Domaine Saint Just et
Chateau de Brézé] au sein du
GIE Loire Connection.

Pour les deux viticulteurs, la
demarche vise a proposer a l'in-
ternational une offre globale en
vins de Loire. « Avec nos musca-
dets et les Saumur et Saumur
Champigny d'Arnaud Lambert,
nous proposons une offre cohe-
rente en matiere de blancs.
Nous avons également chacun
une activite de negoce qui porte
sur d'autres appellations de la
Loire. Cela nous permet de pro-
poser une offre complete pour
les vins de Loire », explique
Jérome Choblet, dont le domai-
ne exporte deja 85% de sa pro-
duction, pres de 50% etant
méme destinés au marche

chinois.

Mutualiser les moyens

Ce GIE va permettre aux deux
associés de mutualiser leurs
moyens a l'export, pour la parti-
cipation aux salons, les allers-

A la téte du domaine des Herbauges, Jérdome Choblet intensifie sa straté-
gie export en s'associant au sein d'un GIE avec un viticulteur saumurois.

retours en Asie ou aux Etats-
Unis, la communication, etc.
« Vouloir aller seul aujourd hui
au grand export est devenu qua-
si impossible pour un viticulteur
seul car les couts de prospec-
tion ont explose. Et aujourd’hui
les clients veulent que vous pre-
niez tout en charge ; de 'expedi-
tion, a la livraison en passant
par les procedures maritimes,
etc. Avec ce GIE, outre une
synergie d'appellation, on

federe nos moyens pour propo-
ser une sorte de guichet unique
des vins de Loire», poursuit le
viticulteur de Bouaye, accompa-
gneé dans ces déemarches export
par la CCl et la Region.

Pour gagner a linternational, le
GIE mise aussi beaucoup sur la
communication. Si les vins de
Loire sont encore mal identifiés
par les importateurs, Loire
Connection va miser sur une
communication axée autour du

concept des « Vins des rois ».
Alors que les ventes des vins
regionaux chutent en Europe,
en particulier en Grande-Breta-
gne, le grand export doit permet-
tre au GIE de trouver de nou-
veaux deboucheés. A peine lance,
Loire Connection se structure
avec le recrutement d'un res-
ponsable grand export. Dans un
premier temps le GIE ne sera
pas ouvert a de nouveaux asso-
ciés mais a vocation a commer-
cialiser d'autres appellations
iIntéressées par ses perspecti-
ves a l'export.

Parallelement a ces efforts a
l'international, le Domaine des
Herbauges entend regagner des
parts de marche en France,
notamment aupres des cavistes
et CHR [cafetiers-hoteliers-res-
taurateurs). Pour cela, le vigno-
ble a entrepris une montée en
gamme sur certaines de ses
cuvees et revu ses packagings.
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